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Mutfaklarin
birer yasam
EIEGINED
donismesi
ozellikle son
yillarda yapilan
konutlarda
ankastre

Urtinlerin tercih

edilmesine yol
aclyor.

Ankastre Pazari
Nereye Kosuyor?

Toplam beyaz esya pazarinda ankastre urtunlerin payi hizla artiyor. Avrupa'da
kullanim oranlari ylzde 55'e ulasan ankastre urunler, Turkiye'de de buyume
potansiyeli en yuksek alanlardan biri olarak gosteriliyor

Mutfak kaltGrinin degiserek, mutfaklarin birer yasam
alanina dénusmesi ve 6zellikle son yillarda yapilan
konutlarda ankastre trtnlerin kullaniimasi pazarin
bluylimesinde en dnemli etkenler olarak karsimiza
cikiyor. Beyaz Esya Sanayicileri Dernegi verilerine gore,
ankastre Urlnlerin toplam beyaz esya pazari igindeki
pay! buzdolabl, firin ve bulasik makinesinde %10'a
yaklasiyor. Mutfagini yenileyen tlketicinin tercihini
ankastre Urtnlerden yana kullanmasi da satislari artiran
baska bir faktér. Ankastre Urln talebi konut projelerinin
yogun oldugu Marmara, Trakya ve Ege bolgelerindeki
illerle, yabancilarin ev satin aldigl Akdeniz bdlgesinde
daha yogun hissediliyor.

Her gecen gin daha da hareketli hale gelen ankastre
pazarindaki son gelismeler hakkinda Bosch Ozel Uriinler
Satis MUduru Ahmet Karahan ve Satis Alan Yoneticisi
Sinan Gurkan degerlendirmelerde bulundu.

“Model arti deger getirmeli, fiyat avantajli olmali”
Bosch Ozel Urlinler Satis MidUirii Ahmet Karahan, 1990’l
yillarda gelismeye baslayan ankastre Uriin pazarinin tim
beyaz esya satislari icinde uzun yillar %2.5-3 oraninda
seyrederken, 2000 yilindan itibaren hazir mutfak
sektortinde yasanan gelismeler ve gelir seviyesinde
meydana gelen artis nedeniyle yeni bir ivme kazandigini
soyllyor. Karahan, bu dénem igerisinde mutfakgilarin
ankastre Grlnleri butik tarzi magazalarda sergilemelerinin
tlketicilerin ilgisini cektigini ve gectigimiz iki yilda yapilan
toplu konutlarin ev sahibi sayisini artirmasina paralel
ankastre pazarinin bugtinkl seviyesine gelmesinde buyUk
rol oynadigini da ifade ediyor.

Toplam beyaz esya pazari icinde %8-9 civarinda paya sahip
olan ankastre Grln pazarinin dnimuzdeki 10 yilda %30’lara
ulasmasini bekleyen Karahan, Bosch’un Tirkiye'deki
ankastre pazarindaki konumu hakkinda da bilgi verdi.



Turkiye'de toplam 5.5 milyon parca beyaz esya satislari
icinde ankastre Grlin oraninin yaklasik ylizde 8 yani 450 bin
adet oldugunu belirten Karahan, Bosch’un Ustiin
teknolojiyle Urettigi Grlnleri ve yaygin satis teskilati ile
iddiali ve ciddi bir pazar payina sahip oldugunu séyllyor ve
soyle devam ediyor: “2006 yilinda dévizde yasanan
dalgalanmalarin sektori olumsuz yonde etkilemesine
ragmen satislar 70 bin adede ulasmis durumda. Bosch
olarak ankastre Urtin gaminda modelin arti deger
getirmesine ve fiyat acisindan avantajli olmasina dikkat
ediyoruz ve glcli Grin gamimizi pazarin taleplerine gore
2007°de genisletmeyi distnlyoruz.”

Satis kanallari degisti

Gectigimiz yillarda ankastre Urdnlerin hazir mutfakgi
firmalar tarafindan satilacagi konusunda bir beklenti
oldugunu soyleyen Karahan, bunun en buylk nedeninin
mobilyalarin uygun oélcilere gore hazirlanmasi ve
montajinin blytk dnem tasimasi oldugunu belirtiyor.
Zaman icinde tim Urdnlerin standart olculerde Uretilmeye
baslanmasi ve hazir mutfaklarin ankastre tGrin oélcilerine
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Beyaz Esya
Sanayicileri

Dernegi verilerine
gore, ankastre
Uriinlerin toplam
beyaz esya pazari
icindeki payi
buzdolabi, firin,
bulasik
makinesinde
%10'a yaklasiyor.

gore standart halde Uretilmesinin satis kanalinda tretici
firmalari yani beyaz esya kanalini 6ne cikardigini ifade eden
Karahan, 2007 yili beklentileri ve Bosch ankastre Grtnlerine
yonelik tanitim aktiviteleri hakkinda ise sunlari soéyliyor;
“Toplam beyaz esya pazarinin 6niimuzdeki sene
blylmesini ve hareketlenmesini bekliyoruz. Toplam pazar
%5 oraninda blyuyebilecegini ve ankastre Grlin pazarinin
su an bulundugu % 8-9'luk seviyeden %10 duzeyine
ulasabilecegini dusinlyoruz. imaj reklamlarinda Bosch
urdnleri zaman zaman ankastre mutfak ortaminda
gosterilerek, tiketicinin zihninde olumlu bir resim ciziliyor.
Ayrica dogrudan ankastreye yonelik satis kampanyalarimiz
ve bunlari duyuran reklamlarimiz var. Reklam
mUdurlGgimuzin bu konuda cok isabetli uygulamalari
bulunuyor.”

“Tiiketici ankastre iiriinlere yatirhm yapmaya
eskisinden daha hazir”

Bosch Satis Alan Yoneticisi Sinan Gurkan ise ankastre
pazarinda yasanan gelismeleri farkli bir agidan
degerlendiriyor. Son yillarda kadinlarin calisma hayatinda
fazla rol oynamasinin ailenin gelirini artirdigini sdyleyen
Gurkan, yeni konut projelerinin artmasiyla birlikte rekabette
hareketlilik yasandigini soyltyor. Gurkan'a gore bu
gelismeler UrUnlerin fiyatlarini daha uygun seviyelere
cekerek daha fazla tlketici grubuna hitap edilmesine olanak
veriyor. Ankastre Urtnlerin yeni mutfakla birlikte maliyetinin
solo Urlnlere kiyasla daha ylksek olmasina ragmen,
tlketicilerin konfor icin bu yatirimi yapmaya artik eskisinden
daha hazir. Glrkan, ankastre urtinlerin beraberinde
getirdigi kolaylik, temizlik ve diizen avantajlarinin bu
degisimin en buylk nedeni oldugunu soyliyor. Ankastre
drlnlerin teshir edilmeden satisinin zor oldugunu belirten
Gurkan, 900 civarindaki bayide teshir standlari
bulundugunu ve satis departmanindaki calisanlarin bu
bayileri ziyaret ederek Uriine ve satisa donlk destekleyici
bilgiler verdigini soylerken, bayilerde diizenlenen bolgesel
faaliyetlerle tiketicinin dikkatini ankastre Grtinlere
yonlendirmeye calisiklarini sézlerine ekliyor.





